
「ロジカルシンキング」と「PDCA」

の構築で円滑な仕事の進め方を学ぶ！

日時： 2018年9月11日（火）10時～17時（開場、受付開始 9:30）

会場：ウィンテル本社セミナールーム

東京都目黒区碑文谷4-24-15 碑文谷酒販会館ビル3F 

（東急東横線都立大学駅徒歩6分）

受講料：27,000円（消費税８％込） 先着20名限定！
講師：市川晃久

㈱ウィンテルマネジメント

代表取締役

今回だけの限定講座です！（めちゃくちゃ面白いです）

★受講者特典★

先着５名様に市川執筆の書籍

『マーケティングで面白いほど売り上げが伸びる本』

を差し上げます！！この機会に是非ご利用ください！

☆研修内容☆
１．「ロジカルシンキング」の前提となる情報分析について学ぶ

(1) 的確なリサーチを行う手法と問題発見のノウハウを学ぶ

(2) 情報の重要性の再確認(過去情報・現在情報・未来情報)

(3) 顧客行動分析(「needs」と「wants」、行動経済学からの簡単な応用)

●演習課題「情報収集のコツは○○にある！」

２．「ロジカルシンキング」の基本を学ぶ

(1) 論理的思考法で結果を出せる業務を行うには？(前置き～中取り～着手への流れをつかむ)

(2) クリティカルな考え方をロジカルに展開する手法

(3) 思考能力の構築(ピラミッドストラクチヤー)を実践する手法

(4) シックスハット(6つの思考方法)で具体的な問題解決を見出す

●演習課題「ウィンテル考案 ”８つの窓”で顧客心理を徹底分析！」

３．ロジカルシンキングの応用形態としての「PDCA」の基本を学ぶ

(1) 「PDCA」とは何か ? 「PDCA」の実践で業務はどう変わるか ?

(2) P「Plan(計画)の立案方法」(目標の明確化とプロセス構築への展望)

(3) D「Do(実行)」のためのエッセンス(5sの徹底と役割分担)

(4) C「Check(確認と検証)の機能化」(評価基準の設定・問題点検索・ギャップ対策)

(5) A「Action(改善行動)」への布石(仮説のみえる化・目的再確認・結果検証)

４．KPI(重要業績評価指標)について学ぶ

(1) 「KPI」の具体例の紹介

(2) ロジカルシンキング的作業でKPIの実践計画を立てる

どうして

PDCA講座で

マーケティング本？

今バイヤーに大流行の

2017年ノーベル経済学賞

研修で使うのは

初めてです！

PDCAの前に絶対にするべき

ことは□□である！

評価軸が部下に見えないの

が最も不信に繋がる（特に

女性の部下には）
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お申し込みについて

下記申込欄へ必要事項をご記入の上ＦＡＸにてお送りください。受付後、受講票と請求書をお送りします。

お申し込み後７日以内に当社より受講票の送付がない場合には、お電話でお問い合わせください。

(1) 日時、場所、講師、テーマ、内容などは、やむを得ない事情により、事前告知なく変更致す場合があります。

またご参加人数が「６名」に達しない場合やむなく中止する場合があります。

(2) 受付は先着順とし、定員になり次第締め切らさせていただきます。開催日間近のお申し込みの場合は、定員の関係でご受講

いただけない場合もありますので、事前にお電話でのご確認をお願いいたします。

(3) 研修の録音、撮影、講義中の携帯電話やパソコンなどのご使用はご遠慮いただきます。

(4) 下記にご記入いただいた個人を特定できる情報につきましては、以下の目的で利用させていただきます。

参加費のお支払いなど

(1) 受講料は開催日（受講開始日）の前日より数えて７日前までにお振り込みください。

(2) キャンセルの場合も、開催日（受講開始日）の前日より数えて７日前までに、下記お問合わせ先までお電話にてご連絡下さい。

入金を確認後、振込手数料を除き返金します。それ以降キャンセルは受講料をお返しいたしません。

(3) 一部の資格取得研修を除き、開催日の前々日まで受講者の変更はお受けいたします。

(4) 受講料には飲食や宿泊にかかる費用は一切含まれておりません。

宿泊をご要望の場合は会場近辺の宿泊施設をご案内いたしますが、ご手配はできかねますのでご了承ください。

注1)枠内の必要事項をもれなくご記入ください。また会社名、部署・役職名は正式名称をご記入ください。

2)受講者が５名を超えるお申し込みの場合は、当用紙のコピーまたは貴社仕様の継紙をご使用ください。

3)受講票、会場地図、請求書は申込責任者の方宛にまとめてご送付します。

講師紹介

１９９１年慶応義塾大学卒業。同年㈱ダイエー入社、

教育訓練を担当。１９９５年中堅スーパーにて社⾧室⾧に就任。

１９９６年営業担当取締役（店舗運営、商品）に就任し、売上高、

粗利益高、経常利益を増加させる仕組みを完成させる。１９９７

年ウィンテルコンサルティンググループ設立し、主に流通業の

「バイヤー研修」「店⾧研修」「マーケティング研修」「計数管

理研修」を手がける。
㈱ウィンテルマネジメント

代表取締役 市川 晃久

お問い合わせ先

株式会社ウィンテルマネジメント

目黒区碑文谷4-24-15  碑文谷酒販会館ビル3F
URL: http://www.wcg.co.jp/
TEL:03-3792-7241
公開コース担当

市川（いちかわ）、宮本（みやもと）

必要事項をご記入の上、Ａ４サイズのままＦＡＸにてお送りください。 FAX：03-3792-7954


